


FORMAT AMBULATORIALE

STUDIO PROFESSIONALE

Adatto a professionisti




| DRIVER DEL VALORE

6

STRATEGIE
MARKETING PER
NUOVI CLIENTI
SICURI
PREAPERTURA

1

PROGETTAZIONE E
MESSA IN
FUNZIONE DEL
CENTRO

3 PACCHETTO

FORMAZIONE — ALL

2

INIZIALE E BRAND IDENTITY

SUCCESSIVA INCLUSIVE

4 3

GESTIONALE PER COMUNICAZIONE E
APPUNTAMENTI MARKETING




FORMAT AM BU LATORIALE Rapido Payback del capitale investito

Adatto ad investitori e imprenditori

Elevati Margini Operativi

Rapido e costante sostegno della Casa Madre

Sicurezza dell’investimento

l VA N TAG G I Procedure automatizzate:

Non c’e niente da inventarsi!

DEL SISTEMA KINESIS SPORT

“Creiamo Aziende in un settore dove ci sono solo
professionisti.

Le facciamo Crescere in modo etico e sostenibile,

prima di creare un altro Centro, senza dover investire
altro tempo e denaro.

Si puo fare? Si perché gia lo facciamo”.




Rapida maturazione e crescita economica del Centro.

FORMAT STUDIO PROFESSIONALE

Adatto a professionisti

Aderisci ad un sistema ad alta ed esclusiva FOormazione:
Tecnica-Manageriale e di Leadership.

I VA NTAG G I Automatizza il tuo Studio per avere piti tempo e crescita sia
professionale che personale.

DEL SISTEMA KINESIS SPORT
“Trasformiamo piccole realta, in Aziende, gestendole

con Sistema da grande Impresa che lascia liberta
decisionale al giovane imprenditore.

b ! E se vorrai...
~ T 7 A | Ti portiamo ad aprire il tuo secondo Centro con la maturita

manageriale che serve per gestire piu realta senza occuparti altro
tempo.

«Facciamo qualcosa di comune e diffuso, in modo
insolito e a basso costo».



Quale investimento ti garantisce un
ritorno superiore al 20% I'anno?

™ Un’azienda cosi impostata diventa

_ anche facilmente rivendibile in
| futuro.

A fronte di una fee d’ingresso iniziale
con il pacchetto all inclusive risparmi

tempo e denaro rispetto al fare
tutto da solo.

~
B
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Evita gli @rrori che abbiamo gia

commesso noi in passato e velocizza la
tua crescita.

=



IL TUO CENTRO DA ZERO

CHIAVI IN MANO

Trasferimento del Know-How.

Inserimento del Centro nel Portale internet Kinesis Sport. .

Formazione iniziale per la messa in funzione del Centro.

Formazione per la Selezione del Personale.

Business Plan inizale e prospettico del Centro.

Creazione del Layout e progettazione del Centro.

Definizione del Visual Merchandising e inserimento dei primi prodotti inclusi nel prezzo.

Ma N uale OperatiVO per la messa in funzione del Centro.

Pagine internet dedicate al Centro sul nostro portale.




Il Pacchetto All Inclusive

Studio della zona in cuisi intende aprire per capirne il potenziale.

Sostegno nella ricerca e contrattazione dell’immobile.

KI N E S I S Facilitazione d’ accesso al credito.

Gestione pratiche pre-apertura e pratiche sul portale ATS

S PO RT Creazione del libro sanitario di struttura.

Fornitura delle certificazioni necessarie per aprire*

Sostegno per la selezione del personalée con le nostre strategie e tramite

supporto diretto.

*La formula non include i costi relativi a fornitori e certificatori esterni. Che verranno comunque gestiti da
noi, ma quantificati a parte.



Conversione

di un Centro gia operativo

Fatichi ad €MeErgere nella tua Zona?
Trovi difficolta ad aCQUISIFe Nuovi Clienti?

Ti mancano le COMpPEetenze imprenditoriali per crescere il Centro e un Team?

TI SUPPORTIAMO NOI



Investiamo insieme a tE!

| “BASSE ROYALTY FISSE,

Cl PREMI IN BASE AL FATTURATO”




Cosa Includono le Royalty BERETEEEERET

FQ rmaZione e aggiornamento tematiche Tecniche

Kl N ES I S Formazione Continua di Titolare e Staff su tematiche Manageriali

Aggiornamento Strategico direzionale del Brand KS

Partecipazione ai momenti di confronto con gli altri Titolari di Centri KS

Marketing per tutti i Centri, incluso pubblicazioni e parti grafiche

Supporto al Marketing specifico geolocalizzato del singolo Centro

Utilizzo del Software Gestionale MIC
Aggiornamento del Visual Merchandising

Supporto pianificazione finanziaria annuale del Centro

Condivisione aggiornamenti del Piano editoriale

Condivisione con finalita costruttive di problematiche rilevate nei Centri

Monitoraggio KPI del Centro e Assistenza da remoto



1° SETTIMANA:

Contratto di Licenza, Geoanalisi,
Ricerca Locale

2° SETTIMANA:

Inizio formazione, Business plan,
microcredito, Layout

4° SETTIMANA:

Inizio ordine allestimenti,
macchinari, attrezzatura

3° SETTIMANA:

Condivisione Piano Marketing, inizio
lavori nel Locale

5° SETTIMANA:

Attuazione del Marketing preapertura,
Formazione in sede

Getione Pratiche ed eventi strategici

6° SETTIMANA:

preapertura

Road Map

KINESIS
SPORT




FRANCHISING VS
AFFILIAZIONE AL BRAND KINESIS SPORT

FRANCHISING AFFILIAZIONE

Autonomia gestionale? X Vv

Marketing guidato ed autonomo?
Rigide linee guida obbligatorie?
Liberta nelle scelte tecniche?
Bassi costi d’investimento?

Sistema di Royalty elastico?

X X X X X X
< € € € < <

Costi pubblicitari per tutti gli altri Centri del Brand?



Anno di Apertura e Fatturato Centri

500000
450000
400000
Rapida Crescita
300000
250000
200000
150000
100000

50000

APERTURA

PERIODO COVID
FATTURATO




Cosa ci Differenzia?

P r im 0 For mat . affiliazione in fisioterapia e Personal Trainer in Italia
Operiamo da gr ande Azienda, ma siamo partiti da zero

Mindset vincente e voito alla crescita etica e sostenibile

Apertura e disponibilita al conf ronto

Sicurezza, garanzia, Stor icita: lasciamo parlare numeri e recensioni
Modello di Business Replicabile

Intensa formazione Accademica interna
KINESIS

SPORT Ti garantiamo un pacchetto di Lead in entrata gia dall’apertura




Una precisa
Direzione Strategica

per tUTLOl B ra N d

La parola al nostro fondatore Fabio Marino

Sono passati pochi anni dal momento in cui ho preso coscienze che laurea in

Scienze Motorie col massimo dei voti, le specializzazioni in Terapia Manuale e
Posturologia, corsi su corsi e il lavoro nel settore sportivo ad alto livello, non
sarebbero stati sufficienti per portarmi lontano e avere una vita come l'avrei
sempre sognata. Ricca di soddisfazioni professionali e tempo per coltivare
interessi e affetti piu cari.

Gli studi successivi in Economia e management e la Visione, unita alla forza
di Volonta, ci hanno permesso di avviare ogni singolo Centro come una Vera
Azienda proiettata alla crescita rapida per il bene di tutti. Ci consideriamo
una grande famiglia con una coscienza comune. Nessuno deve rimanere
indietro nel processo di Crescita e assistenza.

Si perché fare Azienda in modo etico, non significa per forza rimanere piccoli
nel proprio studiolo. Fare Azienda in modo etico significa Creare un Servizio
in grado di rendere felici le persone soddisfacendo i loro bisogni, ma allo
stesso tempo volere il bene della propria Azienda e quindi delle persone che

la compongono..



QUESTIONARIO PRERICHIESTA AFFILIAZIONE BRAND KINESIS SPORT

COME CI HAI CONOSCIUTO?
A QUALE FORMAT SEI INTERESSATO?
PERCHE VUOI AFFILIARTI AL BRAND KINESIS SPORT?

CHE OBIETTIVI PROFESSIONALI Tl SEI PREFISSATO?

QUAL E IL TUO BACKGROUND FORMATIVO ED ESPERIENZIALE?

IN QUALE ZONA VORRESTI APRIRE IL TUO CENTRO KINESIS SPORT?

Invia le risposte a segreteria@kinesisport.com
Tel. 0395989830



mailto:segreteria@kinesisport.com

